
Park Wodny Aquadrom poszukuje zmotywowanej i zorganizowanej osoby
do zespołu Sprzedaży i Marketingu. Jeśli świat negocjacji, budowania
relacji biznesowych i sprawnej administracji nie ma przed Tobą tajemnic –
czekamy właśnie na Ciebie!
Zakres obowiązków:

Aktywne pozyskiwanie kontrahentów oraz współtworzenie i realizacja
działań sprzedażowych wspierających rozwój spółki,
Przygotowywanie ofert handlowych, wycen, kalkulacji i dokumentów
sprzedażowych,
Przygotowywanie analiz i raportów (rynek, konkurencja, branża family
entertainment) oraz wniosków z działań marketingowych,
Sporządzanie umów, dopełnianie wszelkich formalności związanych z
nawiązaną współpracą,
Wystawianie faktur, nadzór nad obiegiem dokumentów oraz bieżące
prace biurowe działu,
Drobne zadania kreatywne i operacyjne wspomagające promocję
obiektu.

Nasze wymagania:
Umiejętność pisania i redagowania tekstów prasowych,
Komunikatywność i wysokie zdolności interpersonalne – łatwość w
nawiązywaniu relacji biznesowych,
Doskonała organizacja pracy, samodzielność oraz umiejętność
priorytetyzacji zadań,
Znajomość zasad wystawiania faktur oraz procedur związanych z
zawieraniem umów,
Bardzo dobra znajomość pakietu MS Office,
Lekkie pióro i kreatywność – umiejętność redagowania prostych
tekstów użytkowych i ofertowych,
Dbałość o szczegóły w prowadzonej dokumentacji,
Umiejętność pracy w zespole.

Oferujemy:
Pracę w dynamicznym zespole i przyjaznej atmosferze,
Niezbędne narzędzia do wykonywania powierzonych zadań,
Możliwość rozwoju zawodowego w strukturach firmy.
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